
  Gana Mercados
Ventas en redes sociales y 
desarrollo empresarial
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#Valores & #Cultura 
#Crecer #Latinoamérica
 #Alinear & #Empoderar

#Innovación & #Independencia
 #Pensar diferente & #Animar

#FeliciDAR
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De qué vamos a hablar?
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Research: Ipsos para BBC

Individualismos - Egos - Miedos
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Cómo está la salud de la sociedad?
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Por qué 9 de 10 Start-ups fracasan?

18% Equipo, 16% Cash, 6% Tecnología, 2% Operaciones

56% DES-CONEXIÓN
del Mercado 



Mi propósito es
acompañar emprendedores
en su camino de realización 

personal y profesional
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¿Para qué?Qué soñabas de niño?
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Cuál es tu razón de ser?  
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Aprendizajes de éxitos y fracasos en 20 emprendimientos

AMOGrowth.com
 

COlaboran.do

 AutoGrowth 

Aprendedores.co
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Para qué has emprendido o vas a emprender?

Y vos?...
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#COfundar, #COcrear, #COnectar, #COlaborar, 
#COmplementar, #COmpromiso, #COmpartir, #COherencia 

#COnversar, #COntenido, #COntagiar, #COnfianza

Nueva cultura - Nuevos valores - Nuevo formato de socios
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Propósito Social Personal

Compatibilidad Valores Si No

Perfiles complementarios Si No

Proceso Proyecto previo (2 años) No

Co-founders Si (4) No

Empleados 1 35

Inversores 0  (U$D 0) 20 (U$D 2.000.000)

Pitch 1 (100%) 1.000 (2%)

Diferencial / Responsabilidad Equipo Diego
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Como conseguí mis socios desde el CO y desde el EGO
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  Gana Mercados
Ventas en redes sociales y 
desarrollo empresarial
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Dolores
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DOLOR: hacemos lo más importante?
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Cómo tomo decisiones Per-Sionales?
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El día que cerré 3 empresas
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Del Marketing Mix de Kotler al Modelo SOVI 
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Tráfico 1er año 50.000.000 2.000.000

Fuente SEO, Content Marketing Offline, SEM, FB ads

Inversión Marketing (USD) $5.000 $1.000.000

CAC $0.0001 $0.5

Conversion 1% (1 cada 100) 0.035% (1 cada 3.000)

PMF Si No

Tráfico 3 años 540.000.0000 3.600.000

Fuentes año 3 Offline (Directo), SEM, CS SEO, Content Marketing
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Cómo crecer?
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Customer Development: Como desarrollar canales para crecer



En la era de la hiperconectividad

….solo el  8% de emprendedores 
duplicaron conversaciones Post 

Pandemia 
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DOLOR: Conversamos con el Mercado? o estamos desconectados?

diegonoriega.co | Libro Liderazco CO | AMOGrowth.com | AutoGrowth | COlaboran.do
 

CO
pr

od
uc

ci
ón

 A
M

O
 G

ro
w

th



DOLOR: No Compartes Conocimiento = Desconectado del Mercado 

LO OCULTO

LO VISIBLE

Libros

Know How & Habilidades

Posteos Blog
      Conferencias & Webinars

Cursos 

Instagram
FB

TikTok

¿Quién soy?

Aprendizajes

       Historias & Anécdotas 

¿Hacia dónde quiero ir?

Competencias

Mi propósito y valores

Experiencia
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Artículos académicos

Linkedin
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Amateur ProfesionalPerfil Linkedin Personal

Reactiva y de a momentos Proactiva y permanente
2

Ampliación Red de 
Contactos

Pobre, discontinua, sin 
método ni equipo

Planificada y sistemática
3

Generacion contenido 
relevante

Círculo conocido. 
Bajo potencial de negocios

Audiencia target.
Alto potencial de negocios

4
Perfil y Calidad de 

conexiones

DOLOR: Linkedin es arma principal B2B, pero se usa como Amateur

Sin foco
Foco en el contenido de 
interés para la audiencia

1
Posicionamiento Marca 

Personal
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DOLOR: No se crea contenidos para perfil personal ni empresa

Sabemos que crear contenidos es IMPORTANTE, pero:

1. Me falta tiempo (30%)

2. Me descuido / olvido (14%)

3. No tengo el hábito (14%)

4. Falta de insumos de información (8,5%)

5. No se que publicar (8,1%)

6. Miedo a escribir mal los posts (8,1%)

7. No tengo equipo (5,1%)

8. Es difícil/complejo crear contenidos

9. Estoy desorganizado

10. No tengo ideas ni experiencia

11. No se quien es mi audiencia y no se como conectar

12. Mi competencia habla y no me preocupa que mi empresa no

13. No me interesa perder oportunidad de posicionamiento

14. Tengo otras prioridades

15. Crear contenidos no es lo mio
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DOLOR: No se conoce que contenido prefiere la  audiencia
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DOLOR: No se conoce el interés por el perfil personal
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DOLOR: No se evalúa cómo y porqué están creciendo tus conexiones?
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DOLOR: No se está conversando al máximo potencial 

Reconectar con contactos de la 
Prensa

Abrir oportunidades con 
Universidades

Ver
Video
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https://youtu.be/brRFnAVSav8
https://youtu.be/brRFnAVSav8
https://youtu.be/brRFnAVSav8
https://youtu.be/brRFnAVSav8
https://youtu.be/brRFnAVSav8
https://youtu.be/brRFnAVSav8


DOLOR: No se analiza el progreso de OKR Linkedin semana a semana
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DOLOR: No se sacan conclusiones con el equipo mes a mes?
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DOLOR: No se mide evolución de KPI & OKR Sitio y Redes
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DOLOR: El sitio web está robotizado y no cuenta historias que conecten
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DOLOR: El blog pierde fuerza para demostrar a tu empresa viva
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DOLOR: Instagram y Redes no generar tráfico a tu sitio
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DOLOR: Instagram y Redes no conectan desde las personas
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DOLOR: No se publica en el blog y pierde oportunidad de conectar

El 88% de emprendedores no lo utiliza como activo 
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El 94% no tiene desarrolladas bases de potenciales clientes...
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DOLOR: No manejamos las bases de contactos, otro activo importante



  Gana Mercados
Ventas en redes sociales y 
desarrollo empresarial
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¿A quién 
comunico?



Segmentos de Mercado: Sólo 15% emprendedores tiene 100% identificado 
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Cómo determinar Segmentos de Mercado - alaMaula by eBay

Años: 35 - 40
Género: Femenino
Estado Civil: Casada
Hijos: 2
Donde vive: Departamento en la ciudad
Nivel de ingresos: Medio
Comportamiento: urbana, ama de casa, freelance, 
foco en sus hijos, internet heavy user, 
Gustos: Conciente, le gusta reciclar y reutilizar 

Fuente: Analytics, Focus Groups, comportamientos competencia
El propósito de sus experimentos será correlacionar sus propuestas de valor y su importancia relativa para cada segmento de clientes.

A medida que termine sus experimentos, comprenderá mejor qué tipos de personas serán sus clientes clave. Es crucial para la empresa tener 
un conocimiento profundo de su estilo de vida específico (a qué hora se levantan, con qué frecuencia comen, conducen o toman el autobús, 
etc.) Comprender su mercado objetivo le permitirá proporcionar más valor de manera más efectiva. a sus clientes más importantes.
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Customer Persona 
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“Acompañar a emprendedores en su camino de realización personal y profesional”

Target diegonoriega.co:

1. Emprendedores
a. Consagrados
b. Colegas
c. Intermedios
d. Iniciales

2. Universidades
3. Gobierno 
4. Cámaras & ONG
5. Prensa
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Cómo determinar Segmentos de Mercado B2B. Ej: diegonoriega.co

https://www.youtube.com/channel/UCSZkuz6S0Dyx9O5QOUogK_Q/videos


Audiencias: Emprendedores Consagrados 
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https://www.youtube.com/watch?v=feBhh1nw9rE&t=221s
https://www.youtube.com/watch?v=tdbeUsph1Yg


Audiencia: Emprendedores Colegas 
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https://www.youtube.com/watch?v=rtriCabcaQo&t=5s
https://www.youtube.com/watch?v=GM2I9WLsJu0&t
https://www.youtube.com/watch?v=HZ1JbwJqc9w


Audiencias Emprendedores Intermedios

Endeavor High impact training Mentoría a Emprendedores Aceleradora
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https://www.youtube.com/watch?v=C1KqIdVTmYU


Audiencias Masivas - Universidades: Webinars todas las semanas 

Universidades Congreso Núcleo Emprendimiento UCB
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https://www.youtube.com/watch?v=pqkAS-KKs5g


Audiencias Masivas - ONG desarrollo emprendedor: 130 conferencias 
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https://www.youtube.com/watch?v=Di9W6AwMaBM


Audiencias Masivas - Prensa: +100 entrevistas 
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https://www.youtube.com/watch?v=UPqcc7x5lEo&t=68s
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Qué necesitas para crecer exponencialmente?
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"La revolución de la inteligencia artificial y la 
automatización no la única transformación.

La verdadera transformación es preguntarnos:

¿Tenemos la estabilidad mental y la 
inteligencia emocional para 

reinventarnos repetidamente?”

La #Transformación comienza por uno 
mismo y es una mentalidad
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Quieres transformarte y alcanzar tu máximo potencial? 
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https://www.infobae.com/tag/inteligencia-artificial/
https://www.infobae.com/tag/automatizacion/


"Todos somos Ángeles 
con una sola ala, y sólo 
podemos volar 
abrazados los unos a los 
otros"CO
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La vida es finita 
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noriegainfo@gmail.com   |   www.diegonoriega.co  | @diegonoriega.co 

49

#Emprender: Emprendo desde el siglo pasado (1.999)
#Socios: He co-fundado +20 emprendimientos con +50 socios. 
#Propósito: Mi propósito es “acompañar a #emprendedores en su camino de realización personal y profesional”
#Misión: #innovar con #modelos e #inspirar a la #Acción
#Mentorías: He recibido +500 mentorías y he brindado +1.200 mentorías. Mis #mentores me han facilitado la vida.
#Inversión: He conseguido 50 inversores y he sido inversor ángel 10 veces.
#Bootstrapping: es mi mentalidad de emprendedor austero, sostenible y de impacto en el #ecosistema emprendedor.
#Éxitos: He vendido compañías (alaMaula a eBay y MarketingElectrónico). 
#Fracasos: He fracasado mucho (como Segundo Hogar donde levanté inversión por U$D2.5 de 22 inversores)
#Aprender es el éxito. Mi propuesta de valor enseñar y participar de “Aprender a emprender”
#Felicidad: Soy feliz al dedicar 100% de mi tiempo a acompañar emprendedores y ser hombre de familia
#Impacto: En los próximos 40 años voy a impactar positivamente en +1 millón de emprendedores
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